
DIE HÖHERE BERUFSBILDUNG
MIT EIDGENÖSSISCHEM FACHAUSWEIS

ZUM TECHNISCHEN KAUFMANN
BZW. ZUR TECHNISCHEN KAUFFRAU

DEINE ZUKUNFT.
DEIN WEG.



DIE AUSZEICHNUNG ZUM TECHNISCHEN KAUFMANN 
BZW. ZUR TECHNISCHEN KAUFFRAU

EIN MEILENSTEIN MIT AUSZEICHNUNG
Der erfolgreiche Abschluss der TK-Prüfung 
markiert einen bedeutenden Schritt in 
der beruflichen Laufbahn. Er ist ein sicht­
barer Leistungsnachweis – verbunden 
mit grossem persönlichem Engagement 
und verdienter Anerkennung.

Die Inhaberinnen und Inhaber des  
eidgenössischen Fachausweises sind 
berechtigt, den geschützten Titel  
zu tragen:

•	 Technische Kauffrau  
mit eidgenössischem Fachausweis

•	 Technischer Kaufmann  
mit eidgenössischem Fachausweis

•	 Spécialiste en gestion d’entreprise 
technique avec brevet fédéral

•	 Agente tecnico-commerciale con 
attestato professionale federale

•	 Specialist in Business Administration 
and Applied Technical Management, 
Federal Diploma of Higher Education

 

 

KEIN ABSCHLUSS OHNE ANSCHLUSS
Der eidgenössisch anerkannte Titel 
«Technische/r Kaufmann/Kauffrau»  
geniesst schweizweit hohes Ansehen – 
sowohl bei Arbeitgebern als auch im 
Bildungsumfeld. Er eröffnet vielfältige 
Perspektiven für die berufliche Weiter­
entwicklung sowie gezielte Spezialisie­
rungen in Bereichen wie Einkauf, Verkauf, 
Marketing, Projektmanagement, Control­
ling oder Unternehmensführung.

Die Karrieremöglichkeiten  
erfährst Du auf unserer  
Website:

GLEICHWERTIG MIT EINEM  
BACHELOR ABSCHLUSS 
Der Nationale Qualifikationsrahmen Berufs­
bildung (NQR) schafft Transparenz im 
Schweizer Bildungssystem und erleichtert 
die Vergleichbarkeit auf europäischer 
Ebene. Die Stufe 6 der achtstufigen Skala 
steht für fundierte Fach-, Führungs- und 
Handlungskompetenzen – genau jene 
Anforderungen, die die TK-Weiterbildung 
erfüllt. Der Abschluss als Technische/r 
Kaufmann/Kauffrau ist der NQR-Stufe 6 
zugeordnet – und somit dem akademischen 
Bachelor-Niveau gleichgestellt.



DEINE ZUKUNFT.
DEIN WEG.

TECHNISCHER KAUFMANN BZW. TECHNISCHE KAUFFRAU  
MIT EIDGENÖSSISCHEM FACHAUSWEIS

DER RICHTIGE WEG FÜR BERUFS­
LEUTE MIT AMBITIONEN
Wer sich fachlich und persönlich  
weiterentwickeln möchte, trifft mit dem 
TK-Lehrgang eine zukunftsweisende 
Entscheidung. Die höhere Berufsbildung 
bietet praxisbewährten Fachkräften das 
ideale Sprungbrett für den nächsten 
Karriereschritt.

Als Schweizerischer Verband der Techni­
schen Kaderleute begleitet anavant diese 
Ausbildung seit vielen Jahren erfolgreich. 
Rund 1’000 Kandidatinnen und Kandi­
daten treten jährlich zur eidgenössisch 
anerkannten Berufsprüfung an –  
damit gehört der TK zu den stärksten  
und etabliertesten Prüfungen der 
Schweiz.

GEFRAGTE GENERALISTEN MIT 
TECHNISCHEM UND BETRIEBSWIRT­
SCHAFTLICHEM KNOW-HOW
Technische Kaufleute bringen ein solides 
Verständnis für wirtschaftliche Zusam­
menhänge im technischen Umfeld mit. 
Ihre generalistische Ausrichtung befähigt 
sie, komplexe unternehmerische Frage­
stellungen zu überblicken, zu vernetzen 
und lösungsorientiert zu bearbeiten –  
branchenübergreifend und in unter­
schiedlichsten Funktionen.

Typische Einsatzfelder:
•	Technischer Verkauf & Marketing
•	Supply Chain Management
•	Projektleitung im technischen und  

betriebswirtschaftlichen Kontext
•	Führungsaufgaben in kleinen und  

mittleren Unternehmen (KMU)

Ausführliche Infos findest  
Du auf unserer Website: 



DAS BERUFSBILD DES TECHNISCHEN KAUFMANNS  
BZW. DER TECHNISCHEN KAUFFRAU

HANDLUNGSKOMPETENZEN  
GEBEN DEN AUSSCHLAG 
Die vielfältigen Handlungskompetenzen 
prägen das Berufsbild technischer Kauf- 
leute. Denn sie sind ausgewiesene 
Fach- und Führungspersonen in der Ko­
ordination und Leitung von fachlichen 
und interdisziplinären Teams und Projekten. 
Diese Kompetenzen in der Unternehmens- 
und Mitarbeitendenführung setzen sie 
konsequent im gesamtwirtschaftlichen, 
rechtlichen und finanziellen Kontext um. 
Bei der Mitarbeitenden- und Teamführung 
berücksichtigen sie das Spannungsfeld 
zwischen organisatorischen und individu­
ellen Bedürfnissen.

In völliger Eigenständigkeit wirken tech­
nische Kaufleute in den Bereichen Mar­
keting und Verkauf sowie Supply Chain 
Management, was auch die einwandfreie 
interne und externe Kommunikation mit­
einschliesst. Im Umgang mit Veränderungen 

und Innovationen wissen technische  
Kaufleute ihre persönlichen Ressourcen 
professionell einzubringen, umzusetzen 
und sich entsprechend zu positionieren.

GELEBTE PRAXIS
Technische Kaufleute übernehmen mit 
ihren Fach- und Führungskompetenzen 
soziale, ökonomische und ökologische Ver­
antwortung. Als ausgewiesene Fachleute 
kommen sie aus der Praxis und setzen 
ihre erweiterten Kompetenzen als techni­
sche Kaufleute wirksam in die Praxis um. 
Das macht sie zu begehrten Spezialisten, 
denn technische Kaufleute schliessen 
branchenunabhängig die Schnittstellen 
zwischen betrieblichen und unternehme­
rischen, technischen und ökonomischen 
sowie praktischen und theoretischen Be­
langen.

Ausführliche Infos findest  
Du auf unserer Website:



DIE ORGANISATION DER  
PRÜFUNG ZUM TECHNISCHEN 
KAUFMANN BZW. ZUR  
TECHNISCHEN KAUFFRAU

ZULASSUNG ZUR PRÜFUNG
Zur TK-Prüfung wird zugelassen, wer:

•	ein eidgenössisches Fähigkeitszeugnis 
(EFZ) oder einen gleichwertigen Ausweis 
besitzt

•	und mindestens 3 Jahre Berufspraxis  
im technisch-handwerklichen Bereich 
nachweist

oder
•	ein eidgenössisches Berufsattest (EBA) 

oder einen gleichwertigen Ausweis  
besitzt

•	und mindestens 5 Jahre Berufspraxis  
im technisch-handwerklichen Bereich 
nachweist

 
Mit der Anmeldung zur Prüfung sind die 
erforderlichen Unterlagen einzureichen.

DURCHFÜHRUNG DER PRÜFUNG
Die TK-Prüfung wird mindestens 5 Monate 
vor Prüfungsbeginn ausgeschrieben. Wer 
die Zulassungsbedingungen erfüllt, erhält 
spätestens 30 Tage vor dem Prüfungs­
termin die Einladung zur Prüfung. Darin 
werden Ort und Zeit der Prüfung genannt, 
die zulässigen oder benötigten Hilfsmittel 
erwähnt sowie alle Prüfungsexpertinnen 
und -experten aufgelistet.

Die Prüfungsordnung und  
weitere Infos findest Du auf 
unserer Website.

PRÜFUNGSTEILE

Die Prüfung umfasst folgende 
Prüfungsteile und dauert:

1.	 Grundlagenwissen 
schriftlich� 60 Min. 

2.	 Integrierte Fallstudie I 
schriftlich� 150 Min. 

3.	 Integrierte Fallstudie II 
schriftlich� 150 Min. 

4.	Postkorb 
schriftlich� 30 Min. 

5.	 Portfolio, Präsentation 
und Fachgespräch 
schriftlich / mündlich� 45 Min. 

6.	 Anwendungsaufgaben 
mündlich� 30 Min.



Der anerkannte Abschluss «Technischer Kaufmann/Technische Kauffrau  
mit eidg. Fachausweis» bringt Dich auf der Karriereleiter weiter. Technische 
Kaufleute sind ausgewiesene Fach- und Führungspersonen mit ausge- 
prägten Macherqualitäten – ihr Wissen und ihr Know-how ist in der Wirtschaft 
sehr gefragt.

anavant · Postfach · 5401 Baden · 044 552 01 50 · info@anavant.ch · anavant.ch

EINLADUNG 
ZUM EVENT

Alpa-Werke AG Sirnach  
Die Schweizer Manufaktur,
seit es Velos gibt ! 
Donnerstag, 20. Februar 2025
Die Velo-Manufaktur Alpa-Werke AG ist im Besitz der St. Galler Komenda AG 
und produziert seit 123 Jahren Mobilität auf zwei Rädern in der Schweiz.

Die Komenda AG wurde 1898 von Matthias Komenda als Fach- und 
Grosshandel in St. Gallen gegründet. Matthias Komenda war damals 
Vertreter der Marke Helvetia. 1936 lanciert Max Komenda die Marke Mako 
(seit 1973: Cresta) mit Rahmenfabrikation und Montage in St. Gallen.  
1942 wurde die Schweizer Armee mit 1'000 Ordonnanzrädern beliefert.  
Bei der St. Galler Fabrik handelt es sich um die älteste bis heute 
produzierende Schweizer Fahrradfabrik eines Familienunternehmens.

Der Bau des heutigen Standorts der Komenda AG mit Produktion und 
Vertrieb unter einem Dach erfolgte 1970. Die Rahmenfabrikation wurde 
1973 nach Sirnach verlegt, die Montage blieb in St. Gallen. 2001 wurde die 
ehemalige Alpa Werke AG in Sirnach übernommen. Heute stellt das Werk 
einen grossen Teil der Schweizer E-Bikes der Marken Cresta, Ibex und 
Bergstrom her.

Eigene Fertigung in der angegliederten Manufaktur, Individualisierung und 
eine aussergewöhnliche Lackierwerkstatt zeichnen die Alpa-Werke aus.

Wir freuen uns auf einen spannenden Rundgang durch die Manufaktur, mit 
Informationen aus erster Hand.

Anschliessend bietet der Netzwerk Apéro Gelegenheit zum Austausch.

ANMELDUNG ZUM NETZWERKANLASS

PROGRAMM
15.00 Uhr Begrüssung 
16.30 Uhr Apéro
18.00 Uhr Ende der Veranstaltung

ANFAHRTS- UND SITUATIONSPLAN
Alpa-Werke AG
Wilerstrasse 20
8370 Sirnach
Telefon 071 960 19 33

ANMELDUNG ZUM EVENT

https://anavant.ch/aktuelles/events/

Anmeldeschluss: Montag, 20. Januar 2025
Mit meiner Anmeldung erkläre ich mich damit einverstanden, dass im  
Rahmen dieser Veranstaltung Bilder und/oder Videos gemacht werden und  
zur Veröffentlichung auf Kommunikations medien verwendet werden.

ANAVANT MITGLIEDSCHAFT

Interessiert an einer  
anavant-Mitgliedschaft? 

Hier findest Du alle  
Vorteile:


